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Das Bankhaus Lampe zählt zu den wenigen wirklich unabhängigen, 

inhabergeführten Privatbanken in Deutschland. 1852 von Hermann Lampe 

gegründet, befindet es sich heute im Besitz der Familie Oetker. Unser Anspruch 

als eine der führenden Privatbanken ist es, Besonderes zu leisten: Dem 

Wettbewerb in einem von global agierenden Großbanken geprägten Markt 

stellen wir uns mit einem Angebot, das bewusst individueller sein will.

Dies bedeutet zum einen die konsequente Fokussierung unseres 

Leistungsspektrums auf einen begrenzten Kundenkreis. Wir sind keine Uni-

versalbank, sondern ein unternehmerisch denkender Partner für vermögende 

Privatkunden, Firmenkunden und institutionelle Kunden. 

Zudem verdeutlicht es den hohen Anspruch, an dem wir uns messen 

lassen wollen. Als Kunde des Bankhaus Lampe können Sie Besonderes von  

uns erwarten. Bei uns finden Sie Berater, die Zeit für Sie haben, die Ihre 

Sprache sprechen. Sie finden ein Ambiente, in dem Sie sich wohl fühlen. Und 

nicht zuletzt finden Sie individuell auf Ihre Anforderungen zugeschnittene 

Angebote mit hoher Sicherheit. 

Mit unserer Balance von Exklusivität, persönlicher Beratung und 

modernen Prozessen sehen wir uns als zukunftsweisendes Modell für den 

Bereich der Privatbanken. Was wir vom Bankhaus Lampe darunter verstehen und 

was wir Ihnen damit bieten, wollen wir Ihnen in dieser Broschüre vorstellen.

Besonderes leisten

Die persönlich haftenden Gesellschafter der Bankhaus Lampe KG

Prof. Dr. Stephan Schüller Dr. Nicolas Blanchard Ulrich Cosse
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Das Bankhaus Lampe wurde 1852 in Minden gegründet. Es trägt den 

Namen seines Gründers, Hermann Lampe, der das Unternehmen schon in den 

Anfängen des Industriezeitalters zu einem kompetenten Finanzdienstleister 

angesehener Unternehmen macht.

Nach der Währungsreform wird das Bankhaus von einer offenen 

Handelsgesellschaft in eine Kommanditgesellschaft umgewandelt – Mehr-

heitsgesellschafter und später auch persönlich haftender Gesellschafter wird 

der Bielefelder Industrielle Rudolf-August Oetker. Wenig später wird der 

Firmensitz nach Bielefeld verlegt. Das Bankhaus Lampe entwickelt sich zu 

einer der führenden Privatbanken Deutschlands.

Die regionale Präsenz wird durch Gründung von Niederlassungen in 

Düsseldorf, Münster, Berlin, Frankfurt und München ausgebaut. Durch die 

Übernahme des Bankhauses Erich Sültz kommt 1968 eine Niederlassung  

in Hamburg hinzu; die Niederlassung in Frankfurt, als wichtigster Börsen

standort Deutschlands, wird 1998 durch die Eingliederung der Frankfurter 

Bankgesellschaft gegr. 1899 AG gestärkt. Im Jahr 2007 werden neue Standorte 

in Stuttgart und Dresden eröffnet, Osnabrück und Bonn folgen 2008 als 

zehnte und elfte Niederlassung nach. Seit 2009 ist mit der Eröffnung des 

Standortes Bremen der regionale Ausbau abgeschlossen. 

Unsere mehr als hundertsechzigjährige Tradition verstehen wir als 

Verpflichtung, immer auf dem Stand der Zeit zu sein. Wir bewahren das 

Erreichte, indem wir es kontinuierlich weiterentwickeln. Dabei haben wir den 

Mut, auch Bewährtes in Frage zu stellen. In diesem Sinn sind wir konservativ 

und modern zugleich – wir denken immer zeitgemäß, springen aber nie auf 

kurzlebige, modische Trends auf.

Aus Tradition modern
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Wir übernehmen Verantwortung

Persönliche Verantwortung ist bei uns nicht nur eine Frage der 

Rechtsform. Wer für Unternehmer arbeitet, muss selbst unternehmerisch 

denken. Dazu gehört es, für sein Handeln einzustehen – ein Prinzip, das bei 

uns vom persönlich haftenden Gesellschafter bis zum Mitarbeiter im Tages-

geschäft gilt. In diesem Sinne ist uns unser guter Name eine sehr konkrete 

Verpflichtung – jeden Tag, für jeden Kunden und bei jedem Geschäft.

Das Bankhaus Lampe ist eine Kommanditgesellschaft im Besitz der 

Familie Oetker. Über 40 Jahre war Rudolf-August Oetker Komplementär der 

Bank. Persönlich haftende Gesellschafter sind Prof. Dr. Stephan Schüller 

(Sprecher), Dr. Nicolas Blanchard und Ulrich Cosse.
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Modell mit Zukunft

Die Bankenwelt der Gegenwart ist geprägt durch internationale 

Großkonzerne, durch steigende Standardisierung und sinkende Beratungs-

intensität. In diesem Umfeld suchen Kunden eine Bank, die bewusst anders 

ist. Gerade weil der globale Trend in Richtung Großbank geht, wird die  

Privatbank mehr als jemals zuvor gebraucht. 

Wir als Bankhaus Lampe schaffen eine moderne Interpretation unserer 

traditionellen Stärken als Privatbank – ein Konzept, mit dem wir im Markt 

Maßstäbe setzen wollen. Wir setzen dabei auf die optimale Balance in einem 

Dreieck von Faktoren:

Exklusivität macht exakt auf unsere Kunden zugeschnittene Angebote mög-

lich und sorgt für ein Ambiente, in dem sich diese wohl fühlen.

Persönliche Beratung bietet unseren Kunden genau das, was sie bei den 

Großbanken vermissen – Zeit für die Erarbeitung wirklich individueller und 

nachhaltig erfolgreicher Problemlösungen.

Moderne Prozesse schaffen die Basis für eine fundierte, objektive Produkt

auswahl, die Vernetzung mit den internationalen Finanzmärkten und ein 

solides Risikomanagement.
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Wir sind eine exklusive Bank. Unser Angebot richtet sich bewusst 

nicht an jeden, sondern an wenige – an drei genau umrissene Kundengruppen, 

auf deren Bedürfnisse wir unser Leistungsspektrum ausrichten.

Exklusivität spiegelt sich aber nicht nur in unseren Zielgruppen, 

sondern auch in unserem Stil. Sie finden uns nicht in gesichtslosen Büros, 

sondern in einem angenehmen, anspruchsvollen Ambiente. Auch unsere 

Beratung hat Niveau. Unsere Mitarbeiter sprechen Ihre Sprache – beste 

Voraussetzung für eine vertrauensvolle, dauerhafte Zusammenarbeit. Bei  

aller Exklusivität achten wir jedoch immer darauf, die Bodenhaftung nicht zu 

verlieren. Beim Bankhaus Lampe hat Zurückhaltung Tradition.

Exklusivität mit Bodenhaftung
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Beratung mit Persönlichkeit

Persönliche Beratung ist unsere zentrale Stärke. Überschaubare 

Verhältnisse schaffen durch kurze Wege und auf Dauer angelegte Kunden

beziehungen ideale Voraussetzungen für eine vertrauensvolle, klar strukturierte 

und transparente Beratung.

Bei unseren Mitarbeitern finden Sie daher eine ebenso ausgeprägte 

soziale wie fachliche Kompetenz. Wenn es darum geht, individuelle Lösungen 

für Ihre individuellen Aufgabenstellungen zu finden, müssen nicht nur alle 

relevanten wirtschaftlichen Faktoren und Wechselwirkungen berücksichtigt 

werden. Gerade im Privatkundengeschäft ist es entscheidend, auch die beruf- 

lichen und familiären Hintergründe des Kunden zu kennen und in die Bera- 

tung einzubeziehen. Auf Loyalität, Engagement und absolute Diskretion 

können Sie sich im Dialog mit Ihrem persönlichen Berater uneingeschränkt 

verlassen.
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Überdurchschnittliche Leistung braucht ein solides Fundament. 

Unsere Beratung fußt daher auf professionellen, modernen Prozessen in 

Organisation und Technik. Informations- und Telekommunikationstechnolo- 

gie haben bei uns eine klar definierte Aufgabe: Sie sollen den individuellen 

Dialog mit dem Kunden unterstützen, ihn aber niemals ersetzen.

Für den Aufbau von Anlagekonzepten haben wir einen verbindlich 

strukturierten, fundierten Produktauswahlprozess entwickelt, durch den wir 

Ihnen eine Kombination von hoher Sicherheit und nachhaltiger Performance 

bieten können. Zahlreiche Auszeichnungen und unsere Position im Spitzen-  

feld der Analystenrankings belegen den Erfolg dieser Strategie.

Solidität setzt einen verantwortungsbewussten Umgang mit Risiken 

voraus. Zu unserem Geschäftsmodell gehört die strategische Balance von 

risikotragendem und nicht-risikotragendem Geschäft, von Zinsergebnis und 

Provisionsergebnis. Ein entscheidender Faktor dieser Balance ist die konse-  

quente Vermeidung von hohen Einzel- und Klumpenrisiken.

Professionalität durch moderne Prozesse
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VERMÖGENDE PRIVATKUNDEN 

Kompetent und persönlich

Bei uns finden Sie Berater, die sich viel Zeit für persönliche, indivi- 

duelle und diskrete Beratung nehmen. Sie vereinen fachliche Professionalität 

mit menschlicher Kompetenz – wichtige Voraussetzung für eine langfristige, 

auf Vertrauen basierende Geschäftsbeziehung.

Unsere ganzheitliche Vermögensberatung bieten wir Ihnen in der 

Regel für Vermögen ab 500.000 Euro. Sie umfasst die systematische Analyse 

Ihres Vermögens und die Entwicklung einer Anlagestrategie, die Ihre 

individellen Ziele unter Berücksichtigung steuerlicher und rechtlicher 

Gestaltungsmöglichkeiten umsetzt. Ihre Erbschafts- und Vermögensnach-

folgeplanungen beziehen wir dabei gerne mit ein. Für hohe Objektivität  

sorgt der bewusste Verzicht auf hauseigene Produkte – unsere unabhängigen 

Anlageempfehlungen erfolgen frei von Eigeninteressen. Bei allen Anlage-

konzepten ist eine regelmäßige Analyse und Anpassung der gewählten 

Strategie sowie ein aussagekräftiges Reporting selbstverständlich.

Mit der Mehrheitsbeteiligung an der österreichischen DALE Investment 

Advisors GmbH, Wien, stärken wir unsere Kompetenz im Privatkunden-

geschäft. Zusätzlich haben wir dadurch unsere Expertise in der Betreuung 

bedeutender Familienvermögen und Vorsorgeeinrichtungen sowie im Bereich 

Alternative Investments ausgebaut.

Für die Anlage Ihres liquiden Vermögens finden Sie bei uns folgende 

Angebote:

VERMÖGENSVERWALTUNG

Im Rahmen der Vermögensverwaltung übernehmen wir das treu

händerische Management Ihrer Vermögenswerte. Unsere Anlagestrategie ist 

dabei individuell auf Ihre Ziele, Ihre persönliche Lebensplanung, Ihre 

Risikoeinstellung und Ihre Renditeerwartung abgestimmt. In Zusammenhang 

mit der Abgeltungsteuer bieten wir Ihnen hier auch Lösungen unter Verwen-

dung verschiedener Fondsmäntel.

VERMÖGENSBERATUNG

Ebenso bieten wir Ihnen eine Vermögensberatung – besonders inter-

essant für erfahrene Anleger, die sich selbst in die Anlageentscheidungen 

einbringen möchten. Grundlage bildet auch hier die Analyse Ihres Vermögens 

und die Entwicklung einer individuellen Anlagestrategie. Konkrete Dispositio-

nen werden jedoch nur nach Absprache mit Ihnen vorgenommen.

VERWALTUNG VON STIFTUNGSVERMÖGEN

Anlagestrategien für Stiftungen müssen strenge rechtliche Vorgaben 

berücksichtigen, für den Erhalt des Stiftungsvermögens sorgen und gleichzei- 

tig die spezifischen Ausschüttungsanforderungen der Stiftung befriedigen. 

Die erfolgreiche Lösung dieser komplexen Aufgabe hat bei uns eine lange 

Tradition.

BETEILIGUNGSMODELLE

Ein ausgewogenes Chancen-Risiko-Verhältnis Ihres Gesamtportfolios 

wird durch eine angemessene Diversifikation über verschiedene Anlageklassen 

ermöglicht. Vor diesem Hintergrund umfasst eine optimale Vermögensstruktur 

neben den traditionellen Anlageklassen auch Investitionen in unternehmeri-

sche Beteiligungen. Diese eröffnen Ihnen den Zugang zu chancenreichen, 

alternativen Anlageprodukten und eignen sich aufgrund ihrer geringen 

Kapitalmarktabhängigkeit zur weiteren Optimierung Ihres Vermögens.
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FIRMENKUNDEN

Unternehmerisches Denken für Unternehmer

Unsere Philosophie macht uns zum idealen Partner der mittelstän

dischen Wirtschaft – wir denken und handeln genauso unternehmerisch  

wie Sie. Unser Beratungsangebot geht dabei deutlich über klassische 

Finanzdienstleistungen hinaus und umfasst individuelle, finanzstrategische 

Finanzierungs-, Beratungs- und Dienstleistungen im In- und Ausland ebenso 

wie die Unterstützung bei der Regelung der Unternehmensnachfolge.

FINANZIERUNGEN

Im Rahmen einer ganzheitlichen Betreuung des unternehmerischen 

Mittelstands bildet das Kreditgeschäft die Basis für unsere weiteren Beratungen 

und Dienstleistungen. Unsere Stärken liegen in der Bereitstellung kurzfristiger 

Betriebsmittellinien. Strukturierte, cashflow-orientierte Finanzierungen oder 

Schuldscheindarlehen gehören zu unserem Leistungsspektrum. Außerdem beglei-

ten wir Akquisitions-, Beteiligungs- und Wachstumsfinanzierungen oder Verände-

rungen des Gesellschafterkreises, auch durch die Bereitstellung von Eigen- sowie 

Mezzaninekapital.  

ZINS-/WÄHRUNGSMANAGEMENT

Gemeinsam mit Ihnen analysieren wir die Zins- und Währungs-

risiken, denen Ihr Unternehmen ausgesetzt ist, und entwickeln intelligente 

Maßnahmen, um diesen Risiken effektiv entgegenzuwirken bzw. vorhandene 

Finanzierungen zu optimieren. Neben allen gängigen börsennotierten Derivaten 

umfasst die eingesetzte Produktpalette außerbörsliche Termin- und Options-

geschäfte auch in strukturierter Form. 

CORPORATE FINANCE-BERATUNG

Wir beraten Sie bei Mergers & Acquisitions sowie bei der mittel-

standsgerechten Optimierung Ihrer Kapital- und Gesellschafterstruktur. 

Darüber hinaus begleiten wir als Konsortialbank auch Aktienplatzierungen im 

Primär- und Sekundärmarkt.

PORTFOLIOMANAGEMENT

Im Rahmen des Portfoliomanagements unterstützen wir Sie bei der 

Disposition Ihrer Finanzanlagen und der Liquiditätssteuerung. So bieten wir 

beispielsweise geldmarktnahe Lösungen sowie Tages- und Termineinlagen zu 

attraktiven Konditionen an. Gemeinsam mit Ihnen entwickeln wir kreative 

und individuelle Sicherungsstrategien. Unsere Research- und Abwicklungs- 

einheiten bieten dabei jederzeit Zugriff auf alle entscheidungsrelevanten 

Daten.
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INSTITUTIONELLE INVESTOREN 

Strategien für nachhaltigen Erfolg

Auch bei unseren institutionellen Kunden legen wir großen Wert auf 

den Aufbau einer langfristigen und vertrauensvollen Geschäftsbeziehung. 

Unser Ziel ist dabei eine nachhaltig positive Performance bei sorgfältig 

kontrolliertem Risiko. Unsere Kernkompetenz liegt klar auf europäischen 

Aktien und Renten, inklusive Corporate Bonds. Das Direktgeschäft sowie die 

Portfolioberatung betreut der Bereich Institutional Sales, das Mandatsge- 

schäft erfolgt über die Lampe Asset Management GmbH. 

INSTITUTIONAL SALES

Unser Geschäftsbereich Institutional Sales ist auf die Direktanlage in 

Aktien und Renten und den daraus resultierenden derivativen Produkten 

spezialisiert. Wir unterstützen Ihre Anlageentscheidungen durch einen inten-

siven Beratungsprozess und garantieren eine schnelle Ausführung aller  

Orders. Besondere Aktien-Expertise bieten wir in deutschen Standard-,  

Small- und Mid-Cap-Werten. Im Rentenbereich liegt unser Schwerpunkt auf 

Namenstiteln und Schuldscheinen inländischer Emittenten. Selbstverständ-

lich bieten wir Ihnen auch eine umfassende Portfolioberatung, also die 

Analyse, Strukturierung und laufende Überwachung Ihrer Aktien- oder 

Renten-Portfolios. 

ASSET MANAGEMENT

Die Lampe Asset Management GmbH ist eine unabhängige, 100%ige 

Tochter der Bankhaus Lampe KG und bildet das Kompetenz- und Betreuungs- 

zentrum für das institutionelle Asset Management der Gruppe. Der Schwer-

punkt der Geschäftstätigkeit liegt im Bereich der Spezial- und Publikums-

fonds sowie institutioneller Vermögensverwaltungsmandate. Kernkompetenz 

ist das aktive Management von individualisierten, auf Kundenwunsch 

risikoadjustierten, europäischen Aktien-, Renten- und Balancedmandaten.  

Im Fokus stehen Dienstleistungen, mit denen für die Kunden ein echter 

Mehrwert generiert werden kann. Auf der Aktienseite konzentriert sich die 

Lampe Asset Management GmbH auf europäische Blue Chips und ausgewählte 

Mid Caps, auf der Seite der festverzinslichen Papiere bewegt sie sich 

ausschließlich im Investment-Grade-Universum.
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Vor Ort präsent

Wir sind überall dort präsent, wo unsere Kunden zu finden sind – an 

den Bank- und Börsenplätzen Deutschlands ebenso wie in den Zentren der 

mittelständischen Wirtschaft. Juristischer Sitz des Bankhaus Lampe ist 

Bielefeld, Sitz der Geschäftsführung und der meisten Zentralabteilungen ist 

Düsseldorf. Was Sie als anspruchsvoller Geschäftspartner erwarten, finden  

Sie hinter den Türen unserer Niederlassungen im persönlichen Gespräch.

www.bankhaus-lampe.de
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Berlin
Carmerstraße 13 
D-10623 Berlin
Fon	 +49 (0)30 319002-0
Fax	 +49 (0)30 319002-324
 
Bielefeld
Alter Markt 3 
D-33602 Bielefeld
Fon	 +49 (0)521 582-0
Fax	 +49 (0)521 582-1195
 
Bonn
Heinrich-Brüning-Straße 16 
D-53113 Bonn
Fon	 +49 (0)228 850262-0
Fax	 +49 (0)228 850262-99
 
Bremen
Altenwall 21
D-28195 Bremen
Fon	 +49 (0)421 985388-0
Fax	 +49 (0)421 985388-99
 
Dresden
Käthe-Kollwitz-Ufer 82
D-01309 Dresden
Fon	 +49 (0)351 207815-0
Fax	 +49 (0)351 207815-29
 
Düsseldorf
Jägerhofstraße 10
D-40479 Düsseldorf
Fon	 +49 (0)211 4952-0
Fax	 +49 (0)211 4952-111

Frankfurt/Main
Freiherr-vom-Stein-Straße 65
D-60323 Frankfurt/Main
Fon	 +49 (0)69 97119-0
Fax	 +49 (0)69 97119-119

Hamburg
Ballindamm 11
D-20095 Hamburg
Fon	 +49 (0)40 302904-0
Fax	 +49 (0)40 302904-18
 
München
Brienner Straße 29
D-80333 München
Fon	 +49 (0)89 29035-600
Fax	 +49 (0)89 29035-799
 
Münster
Domplatz 41
D-48143 Münster
Fon	 +49 (0)251 41833-0
Fax	 +49 (0)251 41833-50
 
Osnabrück
Schloßstraße 28/30
D-49074 Osnabrück
Fon	 +49 (0)541 580537-0
Fax	 +49 (0)541 580537-99
 
Stuttgart
Büchsenstraße 28
D-70174 Stuttgart
Fon	 +49 (0)711 933008-0
Fax	 +49 (0)711 933008-99


